










+7500 
FUNCIONÁRIOS GLOBALMENTE.

85
PAÍSES QUE A TITAN REALIZOU 
VENDAS EM 2022.

44
LOCAIS DE PRODUÇÃO E DISTRIBUIÇÃO
NO MUNDO.















Nossa tecnologia de 
construção de pneus 
Radiais contribui de 

forma significativa para 
economia de combustível 

de nossos clientes.

Redução dos 
desperdícios de recursos 
naturais com o Programa 

PUC. 

100% dos resíduos 
orgânicos enviados para 

compostagem. 

Coleta seletiva em todas 
as áreas da fábrica.   

Tratamento 100% de 
nossos recursos hídricos. 

Logística  reversa dos 
pneus através da 

Reciclanip com mais de 
1050 pontos de coleta no 

território brasileiro.

Parceria com a Retalhar 
para a transformação dos 

uniformes de nossos 
colaboradores em 

cobertores.

Somos uma indústria 
Aterro Zero, e certificada 
pelo selo verde Ambipar, 
sendo referência nacional 
em Gestão de resíduos.



LOGÍSTICA 
REVERSA

O projeto teve início em 1999, com o 
Programa Nacional de Coleta e 
Destinação de Pneus Inservíveis 
implantado pela Anip (Associação 
Nacional da Indústria de 
Pneumáticos), entidade que 
representa os fabricantes de pneus 
novos no Brasil.

+55 MIL TONELADAS
DE PNEUS DESTINADOS APENAS PELA TITAN 
LINHA AGRO E OTR.

~1 MILHÃO
DE UNIDADES EM APENAS 4 ANOS.

000.000 und.
00.000,00 ton

Colocar os dados 
quando tivermos



CICLO DO
PNEU

São + de 1050 pontos de 
coleta Encontre o mais 

próximo acessando.









+ 60 MIL 

AÇÕES REALIZADAS

+ DE 140

PESSOAS ENVOLVIDAS 
DESDE 2011

HORAS DE ATIVIDADES 
+ DE 400

AÇÕES

SOCIAIS









LANÇAMENTOS

CRESCIMENTO PORTFÓLIO (+340 SKUS) 

TECNOLOGIA

CENTRO DE TECNOLOGIA  E DESENVOLVIMENTO NACIONAL 
346

LANÇAMENTOS EM 
12 ANOS
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Definição de 
metas de vendas 
(mensal, quarter 
e anual): por loja 

e vendedor

Construção de 
estoque rotativo 

de 60 a 120 dias: 
foco curva A e B

Análise do Sell 
Out e inventário

Definir estratégia 
comercial em 

função da base 
de clientes

Definição de 
ações 

customizadas 
para mercado de 

AG

Ações de 
geração de 
demanda

Uso de materiais 
de marketing 

Capacitação da 
equipe de 

vendas, compras 
e atendimento

Profissional 
Focal Point para 
pneu AGRO e 

OTR

Trabalhos 
Técnicos

Condição 
Comercial

Shopping de 
preços

Garantia Listagem de 
vendas perdidas






